
帶動扣件需求的成長中產業

澳洲的扣件市場由數個蓬勃發展的產業所組成：

1.建築業 : 在政府增加基礎建設及都市發展專案投資
的帶動下，澳洲建築業預計將大幅成長。作為建築的

核心部分，從橋樑和摩天大樓等大型結構到小型住

宅建築的組裝都離不開扣件。單單這個產業就為全

球扣件供應商帶來龐大商機，以滿足不斷成長的需

求。澳洲建築業每年貢獻 3,600 億美元，佔其 GDP  
9%，2023 年完工總量增加 0.4%，建築工程量增加 
0.2%。 私營部分以 1,500 萬美元的建築工程量領先，
而公營部分則為 1,200 萬美元。住宅和基礎建設項
目佔主導地位，佔整個行業的 80%。住宅建築成長
穩定，截至 2023 年 8 月，住宅核准量增加 7%，新建
住宅建築價值增加 3.2%，反映該產業儘管面臨經濟
挑戰，仍能保持韌性 [1]。

2.採礦業 : 澳洲在採礦業居世界領先地位，生產大量
鐵礦石、煤炭和黃金。依賴重型機械、輸送系統和

設備的採礦業需要能承受極端條件的高品質工業

扣件。鑑於採礦作業的特性，該產業所使用的扣件

必須符合嚴格的安全與耐用標準，因此為優質扣件

供應商提供了利基市場。澳洲地下採礦設備市場預

計將從 2023 年的 5.7128 億美元成長至 2032 年的 
7.4865 億美元，複合年成長率為 3.05%[2] 。

3.汽車業 : 雖然澳洲國內已沒有大量的汽車製造業，
但仍進口各式各樣的汽車並為其提供服務。這個產

業為專精於汽車零件的扣件供應商帶來商機，尤其

是當該國開始轉向電動車 (EV) 及其他永續交通解
決方案時。預計汽車產品市場將穩步成長，在 1.56% 
的年複合成長率帶動下，到 2024 年增加金額將達
到 39 億美元。在 1.41% 的年複合增長率支持下，預
計同期產出將增加至 129 億美元。預計此項成長將
帶動產業內的企業及員工人數增加。儘管製造密集

度僅為 0.8%，汽車產品市場的勞動生產力預計將在 
2024 年達到每位員工 7.94 萬美元，顯示出高效率的
營運和價值創造 [3]。

4. 製造業 : 雖然澳洲的製
造業規模已不如以

往，但在機械、家

電及設備的生產

過程中，對扣件

的需求仍然存

在。此外，高科

技製造業的增
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再生能源系統，

預計將為專門的扣

件解決方案提供新

商機。機械與設備市場

預計將穩定成長，在 1.50% 

澳洲 潛力市場
身為亞太地區最大的經濟體之一，澳洲為全球扣件供應商提供了一個充滿潛力但尚未開發的市場。澳洲的重要產

業包括建築業、汽車業、採礦業及製造業，對固定各種結構及機器重要零件的扣件之需求相當龐大。然而，若要發掘澳

洲市場的真正潛力，就必須瞭解該國的產業面貌、經濟狀況，以及扣件產業獨有的挑戰。
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的年複合成長率帶動下，到 2024 年增加金額將達到 47 億美元。在 1.41% 的年複合成長率支持下，產出預計在同
一時期增加至 145 億美元。預計此項成長將帶動產業內的企業及員工人數增加。儘管製造密集度僅為 0.9%，機
械設備市場的勞動生產力預計將在 2024 年達到每位員工 8.38 萬美元，顯示出高效率的營運與價值創造 [4]。

有利的經濟條件

澳洲穩定的政治環境、透明的法律制度以及對貿易的

開放態度，使其成為對全球供應商極具吸引力的市場。鄰

近亞洲的地理位置也讓澳洲成為企業拓展亞太地區的策

略樞紐。

關鍵經濟要素 :

• 強大的貿易關係： 澳洲有許多貿易協定，特別是與中國、
日本、南韓和美國等國家，促進了包括扣件在內的商品

流通。

• 基礎建設投資： 澳洲政府強調改善基礎建設，例如：公路、
鐵路和港口，直接影響建築和機械用扣件的需求。

• 永續發展趨勢： 隨著澳洲致力於永續發展及可再生能
源專案，能提供環保或節能解決方案的扣件供應商將會

找到一個不斷成長的市場。

要考慮到的挑戰

雖然潛力顯而易見，但全球扣件供應商在進入澳洲市

場時必須克服許多挑戰：

• 競爭格局： 澳洲市場已擁有一系列成熟的當地供應商和
經銷商，可滿足主要產業對扣件的需求。來自全球的進

入者必須在品質、價格和服務上進行競爭，而且往往面

臨因運輸和進口而導致的較高成本。

• 符合標準： 澳洲有嚴格的標準和法規，特別是針對建築
和採礦等產業。扣件必須符合特定的品質與安全標準，

迫使供應商要去進行調整或創新，以符合當地的要求。

• 匯率波動： 作為一個依賴國際貿易的市場，澳洲對進口
產品（包括扣件）的需求可能會受到匯率波動的影響。這

種波動可能會影響定價以及市場對外國供應商的整體吸

引力。

• 供應鏈的複雜性： 由於澳洲地理位置偏遠，供應
商需要考慮將產品運送至遙遠地點的物流問題。

建立具有可靠配送網路的穩健供應鏈，對於確保

扣件的穩定及時供應至關重要。

        進入澳洲市場：主要考慮因素

對於關注澳洲市場的全球扣件供應商而言，策略

性進入澳洲市場至關重要。幾項要考慮的因素包括 :

• 夥伴關係與配銷： 與經銷商和零售商建立在地合
作關係較方便進入市場，藉此提供進入既有供應

鏈和接觸客戶的機會。

• 專業化： 提供專為利基市場量身打造的扣件，例如：
沿海建築用的耐腐蝕扣件或採礦設備用的重型扣

件，可協助全球供應商在競爭激烈的市場中脫穎

而出。

• 合規與認證： 取得相關認證並確保產品符合澳洲
標準，對於進入建築、採礦和製造等行業至關重

要。

• 客戶支援： 透過提供優異的售後服務、技術建議
及實地服務，與當地客戶建立互信關係，可使外國

供應商在當地競爭對手中創造出差異。

  結語

澳洲多元化的產業版圖、強勁的經濟基礎、不

斷成長的基礎建設與永續發展計畫，為全球扣件供

應商提供了成熟機會。然而，要在這個市場取得成功，

將取決於公司是否有能力掌握當地法規、建立強大

的經銷網路，以及提供符合主要產業需求的專業產

品。對於希望拓展全球市場的扣件供應商而言，只

要策略正確，澳洲確實是一個有利可圖的市場。
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